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Gestor corporativo de proyectos b2b de tecnología en Latam



Proyectos de B2B electronic commerce Inc

Servicios de compras corporativos en Hispanoamérica

B2B Negocios

Comunidad de negocios de la industria

Entorno B2B

W2W

Foro de Suministros

B2B Comercio

B2B Servicios

Eventos virtuales de negocios

Comunidad virtual de compradores / otros gremios

Comercializadora de productos industriales en línea

Servicios de consultoría en procesos de compras
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Algunos 
Clientes
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Our Team

GABRIEL ROSALES

Presidente del 
consejo

ROGERIO CAMARGO

CEO B2B Negocios

DANIEL ALCOCER

Director de 
mercadotecnia

JUAN LOZANO

Director de Tecnología
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CARLOS RODRIGUEZ

Director de Finanzas
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Centroamérica

Mexico

Brasil

Colombia-

Region Andina

Norteamérica y Caribe

Presencia en América Latina

CANADA 

CHILE



¿Qué hacemos?

Transformamos las negociaciones y las condiciones de 
abastecimiento de insumos.

REDUCCIÓN DE COSTO (MEJORES PRECIOS)

Generamos eficiencia en procesos de compra, 
reduciendo gastos de operación de compras y cuentas
por pagar.

REDUCCIÓN DE GASTOS OPERATIVOS

Implementamos una Plataforma que optimiza todos
los procesos, considerando las mejores practicas de 
mercado

INCREMENTO DE PRODUCTIVIDAD DE 
COMPRAS Y CXP
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$

P
CUMPLIMIENTO DE REQUERIMIENTOS 
GUBERNAMENTALES
Apoyados en expertos en la materia, proporcionamos la 
seguridad de que los requerimientos del gobierno
están siendo atendidos en todas etapas del proceso
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PROVEEDOR COMPRADOR

Hasta 30% de reducción de 
gastos en la operación de venta

30%

Optimización de Costos en
insumos y gastos de operación
hasta en 45%

45%

Beneficios para la Cadena de Suministro

Visibilidad en proceso de centralización de información y transparencia
Procesos auditables, cumplimiento con exigencias gubernamentales y requerimientos internacionales
Plataformas digitales que optimizan la comunicación entre empresas
Certificaciones en seguridad, procesos y metodologías

• Seguridad de procesamiento de las OCs con el seguimiento de 
un equipo especializado.

• Mejor planeación de entrega con la agenda de visitas.
• Agilidad en los pagos de facturas por el proceso 3 way-match.

• Ahorro de US$ 5 a US$ 30 por Orden de Compra.
• Enfoque en actividades estrategicas de las áreas de compras 

y cuentas por pagar.
• Trazabilidad de todos los pasos del proceso de compras y 

cuentas por pagar.
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▪ Fundada en 2007.

▪ Oficinas en México, Querétaro, Monterrey, Canadá, Colombia y Brasil. 

▪ Brinda servicios en 17 países.

▪ Servicios multi-idioma.

+40 Clientes
Corporativos

Know-how adquirido por una larga experiencia en operaciones globales

+40 Mil  
Proveedores

+8,000 MM USD 
en Transacciones

Nuestra solución B2B Portal comprende nuestra robusta plataforma

tecnológica y el servicio especializado de soporte y de seguimiento de

nuestros consultores y ejecutivos de call center.

Credenciales de la operación B2B con el mayor 

número de casos de éxito del mercado
Know-how

Contact Center enfocado en administración del 

cambio garantiza 100% de adhesión de proveedores
Servicios

D
Gestión operativa del 

procesoC
Soporte técnico vía

Call Center

B
Capacitación a usuarios y 

proveedoresA
Gestión del cambio

interno y externo
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Nuestra 
Oferta

BASE DE DATOS DE PROVEEDORES

B2B COMPRAS COMERCIOB2B 
SUMINISTROS

B2B CATALOG

B2B PROFILE B2B FACTORING

B2B ASSESSMENTB2B SOURCING

B2B OUTSOURCING

B2B REQ B2B MARKETPLACE B2B PORTAL B2B VALIDA

B2B EXPENSES

B2B CONTRACT

B2B COMPRASB2B SUMINISTROS B2B COMERCIO B2B ENTORNO





Integra B2B

b2bintegra.com

Automatiza el proceso de compras y cuentas por pagar de tu empresa, generando visibilidad, transparencia y eficiencia. 
Nuestra oferta modular y configurable permite adaptarse a tus procesos y requerimientos gubernamentales.
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Visibilidad para el solicitante, el autorizador y 

el Departamento de Compras

Reducción de costos de adquisición, al 

consolidar demanda en tránsito

Control de presupuesto por centros de 

costos

Reducción de tiempos de autorización, ciclo 

de compra y niveles de inventario

VIDEO
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Optimización de Niveles
de Inventario
A partir de una gestión

eficiente de condiciones de 

compra

Resguardo Seguro de 
Documentos

Transparencia en
Procesos

Administración
Centralizada

Comunicación
Comprador-Proveedores

Reducción Gastos de 
Operación

5 64

2 31

De 5 a 20 USD por transacción Al mismo tiempo que la 

operación se descentraliza

Permanente mediante

plataforma única

Otorga completa visibilidad a 

los involucrados

En servidores en la nube, con 

los más altos estándares de 

seguridad

Plataforma de Automatización de Procesos de Suministros

VIDEO
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Plataforma para Recepción, 
Validación y Resguardo de 
Comprobantes Fiscales Electrónicos

Garantía para cumplimiento con 
disposiciones fiscales del SAT.

Comunicación efectiva entre 
compradores y proveedores.

VIDEO
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…que los pedidos se 
surtan a tiempo?

…detectar y corregir un 
manejo inapropiado de 

las adjudicaciones?

…asegurar que no se 
exceda el presupuesto?

…contar sólo con 
proveedores certificados

y autorizados?

…disminuir errores al 
eliminar procesos

manuales?

…que haya un abasto
oportuno de lo que se 

requiera?

…que se compren
productos y servicios en
las mejores condiciones?

…que se optimice el 
inventario de los 

materiales?

…que haya información
completa y actualizada

de los proveedores?

…tener visibilidad del 
proceso desde la 

requisición al pago?

…que el performance de 
los proveedores sean

medidoos 24 x 7?

…que los procesos sean
auditados sin tomar
tiempo del negocio?

…Tener una reducción de 
costo para procesar las 

facturas?

…asegurar que solo 
facturas validas ingresen

al sistema?

…que no se requiera
invertir tiempo en la tabla

comparativa?

…consolidar la demanda
de materiales para tener
mejor poder de compra?

…reducir las llamadas
telefónicas por 

seguimiento al proceso?

…que no haya retraso de 
materiales por falta de 
pago a proveedores?

…que las cotizaciones
sean almacenadas en un 

ambiente seguro?

…que se homologuen
descripciones de 

materiales y servicios?

¿Cuanto vale para el negocio…



Promoción Digital en el 

Sector Industrial de México



Retos en la 
Industria

Obtener nuevos

clientes.

Obtener nuevos

proveedores.

Contactar a empresas

calificadas y 

segmentadas.

Estar siempre en la 

mente de los clientes. 

Generar

oportunidades

constantemente. 

Lanzamiento de 

nuevos productos.
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¿Qué es Entorno B2B? 

Es un servicio de valor agregado que ofrece 
B2b Negocios a sus clientes proveedores 
industriales para que puedan hacer mas 
negocios entre ellos 

Buscamos potencializar nuestra comunidad de 
20,000 empresas con servicios gratuitos para 
nuestros clientes y algunos servicios 
opcionales con costo.
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Solución:

Comunidad industrial + 40,000 empresas

activas y calificadas.

Contacto con  +20 grandes compradores. 

Promoción de su empresa en la comunidad. 

Social media dirigido a la industria. 

Te buscamos proveedor.

Te buscamos clientes.



Servicios

Entorno B2B
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W2W

www.w2w.co

LA MEJOR MANERA DE HACER 
EVENTOS EN LÍNEA

http://www.w2w.co/
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Mas que un evento…

Como todos ya sabemos, el COVID-19 ha 
impactado todas las industrias; Pero en 
mayor medida, la de los eventos 
dejándonos con auditorios y salas vacías.

El Problema
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Eventos virtuales

Web to Web te brinda la solución perfecta 
al virtualizar cualquier evento para así 

llevarlo al mundo digital

La Solución
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EL MATCH VIRTUAL

Sabemos que para los asistentes del 
evento, una de las actividades mas 
importantes durante un evento es la 
posibilidad de interactuar con otros 
asistentes.

1. Networking

NUESTROS PILARES



www.comany.com

Una charla sin limites

El mensaje a compartir durante 
cualquier evento no es menos 

importante pues aporta conocimientos 
tanto al asistente mientras difunde la 

idea del organizador.

2. Contenido

NUESTROS PILARES
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Stands virtuales…

Durante los eventos, las 
oportunidades de negocios se 
incrementan enormemente. Tanto 
para los asistentes como para los 
patrocinadores.

3. Networking

NUESTROS PILARES



Durante los eventos, las oportunidades de negocios se 
incrementan enormemente. Tanto para los asistentes como 
para los patrocinadores.

Nuestros Pilares

www.comany.com

Capacidad de Asistentes Ilimitada.

Audiencia y distribución a nivel global.

Mayor Exposición con menos inversión.

Fácil asistencia de los invitados.

1. Métricas de éxito mas precisas.

2. Acceso al las platicas del evento en cualquier momento.

3. Personalización a la medida para cada organizador.



Funciones de la Plataforma
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Acceso a eventos controlado por contraseña.

Conferencias y Transmisiones múltiples en un mismo evento.

Agenda acorde a la minuta del evento.

Creación de Stands para Patrocinadores.

Área de descarga de contenido (Flyers, Documentos, Etc.)

Posibilidad de MATCH entre asistentes.

Chat en vivo durante la transmisión.

Preguntas (y votación) al moderador.

Encuestas en tiempo real.

Chat privado entre asistentes.

Email Marketing para el evento.

App disponible en: Web ( www.w2w.co).



Con nuestra tecnología, tus ponentes no tienen que salir de casa.

Servicios de Producción
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Gestión de transmisión EN VIVO.

Montaje de gráficos sobre la transmisión del ponente.

Post producción de video.

Métricas de la transmisión.

Capacitación Previa a ponentes.

Servicio de Concierge para organizadores, patrocinadores y 
asistentes. 

Video On Demad para asistentes.

Añadido de Comerciales durante la transmisión.

Chroma Key (Pantalla Verde).
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Qué es B2B Comercio?

B2B COMERCIO

Compra venta de productos industriales con una entidad confiable consolidadora
de todas las compras menores para su empresa.

Administración integral de los procesos entre empresas
compradoras y proveedores

30



www.comany.com

01

Cliente 
genera la 

necesidad.

02

Búsqueda de 
productos pre 

cargados en B2B 
Suministros

Acceso seguro con 
usuarios y 

contraseñas

03

Selección de 
productos dentro de 

B2B Suministros

Precios ya 
negociados

Catálogo 
precargado de 

productos

¿Existe el 
producto?

Ingreso de 
nombre y 

características 
de nuevos 
productos

NO

Creación de 
pedido dentro 

de B2B 
Suministros

INTERFAZ de Cliente 
a Comercio 
Electrónico Digital

Búsqueda de nuevos 
productos descritos por 

parte del equipo de B2B. 
Mejor cotización.

Emisión de Orden 
de Compra

04 05

06

07

Supply de 
Órdenes 

COMERCIO 
ELECTRONICO 

DIGITAL

Logística Out Consolidada a 
una o más localidades con 

opción a Entregas Urgentes 

0810 09 INTERFAZ de 
Comercio Electrónico 
Digital al Cliente
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Consolidación de GR´s 
quincenalmente y 

facturación consolidada

Pago quincenal de 
factura consolidada

SI

Modelo de Operación
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▪ Catalogo privado con productos preseleccionados y aprobados 
por el corporativo 

▪ Flujo de autorización con límites de compra por usuario

▪ Centro de costos según reglas del cliente 

▪ Generación de orden de compra si el producto solicitado  tiene un 
proveedor pre-seleccionado 

▪ Proceso de cotización electrónica y pre selección de proveedor 
cuando no hay proveedor pre seleccionado

▪ Aprobación del proveedor seleccionado por el usuario y 
generación de PO 

▪ Pago al proveedor e integración en una sola factura mensual 

.

.

.

¿Qué Ofrecemos?
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